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Dicembre 2002-marzo 2011 

 
ABBOTT PRODUCTS (EX SOLVAY PHARMA) –Torino- Direttore Marketing 

Settembre 2000- giugno 2002 MOLTENI FARMACEUTICI-FIRENZE- Direttore Business Unit Ospedaliera 

Giugno 1991-agosto 2000 GLAXO SmithKline- Milano- Londra- Praga 
Marketing Manager Antinifectives – Hospital Marketing Manager- 
New products Planning Manager- Product Manager. 

 
1981-1982 

 
Accademia Aeronautica Militare -Allievo Ufficiale Pilota 



 
ISTRUZIONE E FORMAZIONE 

 

Ottobre 2002 
 
 
 
 
 

Aprile 1991 – Maggio 1992 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

16 luglio 1986 
 
 
 

1981 
 
 
 

CAPACITA’ E COMPETENZE 
PERSONALI 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

CAPACITA’ E COMPETENZE 
RELAZIONALI 

Laurea Specialistica in SCIENZE MOTORIE (Corso di Laurea 
quadriennale in Scienze Motorie). Votazione 110/110 e lode - 
Università di "Roma Tor Vergata". Facoltà di Medicina e Chirurgia – 4 
ottobre 2002 

 

 
C.U.O.A. (Consorzio Universitario per gli studi di Organizzazione 
Aziendale), Altavilla Vicentina (VI) 

Master in Marketing e Comunicazione 

durata totale 12 mesi full time, dal lunedi al venerdi, 2stage aziendali 
della durata di 2 mesi ciascuno e presentazione di due lavori di 
progetto . 

 
 

 
Diploma di "EDUCAZIONE FISICA"Università degli Studi di 

"RomaForo Italico" (ISEF Statale Roma) 110/110 lode - 
 

Maturità 'SCIENTIFICA 
"E.Fermi". Brindisi 

 
 
 
 

Leader naturale, esperto di marketing e formazione, con esperienza 
internazionale, orientato agli obiettivi, che raggiunge i risultati 
focalizzandosi su progetti e aree chiave, capace di infondere 
entusiasmo al suo team e capace di stabilire forti relazione con 
Opinion Leader e Clienti chiave . Buon comunicatore e formatore, 
con forti capacità di analisi, in grado di: trasmettere chiaramente 
concetti e messaggi durante le presentazioni e i meeting, di 
condividere le informazioni con il suo team. Orientato ad eccellere 
nei risultati. Ampia esperienza in molte aree , con comprovata 
capacità nel lancio di prodotti e carisma da leader nei progetti, 
capace di coordinare team di reparti diversi grazie alla flessibilità ed 
all’approccio da imprenditore che guida il cambiamento. 

 
 

Nel corso della mia carriera aziendale , da direttore Marketing sono 
stato: 

 Responsabile per il fatturato totale della società 
 Capo del Dipartimento Marketing e Vendite ( composto da 

responsabili di prodotto, Informatori Scientifici, Servizio 
Ricerche di mercato, impiegati ufficio gare, supporto 
commerciale e coordinatore di vendita al dettaglio, assistenti, 
nelle seguenti aree terapeutiche: Neuroscience, cardio- 
metabolica, Gastroenterologia, vaccini influenzali, M & W 
Health (ginecologia e andrologia), Antibiotici e OTC. 



 

 Rappresentante per l’ Italia nei team Europei e Globali di 
valutazione dei prodotti e delle vendite per la definizione del 
nuovo portafoglio prodotti. 

 Presidente del team operativo italiano, team multifunzionale 
(Marketing, Medical, Vendite, Regolatorio e Logistica) 
responsabili di tutte le attività relative ai prodotti. 

 Leader per la strategia commerciale e la gestione del budget 
promozionale. 

 Responsabile della preparazione e follow-up del "piano 
quinquennale" (per la parte commerciale), 

 Responsabile per le attività commerciali e gare ospedaliere , in 
particolare per le relazioni con i grandi gruppi d'acquisto 
nazionali e le farmacie al dettaglio,per i prodotti OTC e vaccini 
contro l'influenza. 

 Membro del Comitato di Direzione Italiano presieduto dal CEO 
 Membro del team commerciale internazionale 

 
 
 
 
 

FORMAZIONE SPORTIVA – 
TITOLI E BREVETTI 

 
1972 – 1981 

 
1981-oggi 

 
 
 

1983-1986 
 
 
 
 
 
 

1982 
 
 

1983-1984 
 
 

1985-1986 
 
 

1986-1989 

FGI -Ginnasta agonista 
 

 FGI -Tesserato come istruttore di Ginnastica Artistica 
Femminile e Trampolino Elastico con Soc. Ginnastica 
Brindisi Temese 

 
 FGI -Conseguimento Brevetti di : Istruttore Societario, 

Istruttore Regionale, Istruttore Federale di Ginnastica 
Artistica Femminile, Giudice Regionale- Corso di 
Giudice Nazionale. (Corsi svolti presso la Scuola 
Centrale dello Sport -Acqua Acetosa Roma, Centro 
Federale Romeo Neri di Rimini, Angiulli di Bari.) 

 FGI - Istruttore presso la Soc. Ginnastica Flaminio 
Roma, 

 
 Istruttore presso Acilia Alitalia Club, Roma 

 
 Istruttore presso Body Shop Barbara Buchet, Roma 

 
 

 FGI -Istruttore regionale - FGI comitato Regionale 
Puglia 

 FGI -Docente attrezzo Parallele Asimmetriche , corso 
per istruttori regionali (FGI Comitato Regionale Puglia 
1983/84) 



 
 
 
 

1983 – 1987 
 
 
 

1986 
 
 

2003-2005 
 
 
 

2017 
 
 

ALTRI CORSI 

2014 

 
 
 

2004 
 
 
 

1991-2011 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

MADRELINGUA 

ALTRE LINGUE 
 
Capacità di lettura 
Capacità di scrittura 
Capacità di espressione orale 

 FGI -Convocato come istruttore nei collegiali estivi 
della Nazionale di Ginnastica Artistica Femminile Junior 
e Senior

 FIN-Corso Aiuto allenatore di Tuffi- Roma Foro Italico e 
Scuola Centrale dello Sport Acqua Acetosa (Roma)

 
 FGI -Istruttore presso Reale Società Ginnastica di 

Torino.
 
 

 FGI -Corso Segretario di Gara FGI Comitato Regionale 
Puglia

 
 

 Diabasi Massaggiatore Sportivo
 
 

Invito Testimonianza (1 giorno di lezione) Università degli 
Studi di "RomaForo Italico “ corso di Specializzazione in 
Management dello Sport. Prof. Paolo Delicato 

 

 "ADR (Alternative Dispute Resolution) e Mediazione" C.E.S.D. 

UniversitàeCampus, Roma (80 ore )
 “Vincitore Premio Marketing Award –Solvay Pharmaceuticals
 "Marketing Accademy" Solvay Pharmaceuticals (Amsterdam) 

(50 ore)"Gestione delle crisi" Dag Communication (Milano) 
(30 ore) "gestione delle crisi" Confindustria (Milano) (30 ore)

 "La gestione del cambiamento" SDA Bocconi. Milano. (40 ore) 
"Heading for Leadership" Management Centre Europe. Londra 
(50 ore)"Competitive Strategy Workshop". Strat X. Londra. (50 
ore)

 "La ricerca di mercato e la previsione". SmithKline Beecham. 
Londra. (40ore)

 "Kotler on marketing". P.Kotler. Milano. (16 ore)
 "Gestione con consenso e collaborazione". Varriale Formazione 

(GalganoConsulting). Roma. (20 ore)
 "Marketing Farmaceutico". SDA Bocconi. Milano. (80 ore)

 
ITALIANO 

INGLESE fluent (score 157 Cambridge Assessment) 

Molto buono 
Buono 
Molto Buono 






